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|. REACH ve ERCIT Projesi
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Kimler, nasil etkilenecek?
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REACH nedir?

" REACH, AB’de Uretilen ve AB pazarina ithal edilen kimyasal trunler icin,

> kayit

=» degerlendirme

=» izin

=» kisitlama

prosedurlerini yeniden belirlemektedir.
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girmesi hale gelisi

R50/53: Suda yasayan canlilar igin toksik maddeler
KMUT : Kansorejen, mutojen ve toksik maddeler
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On kayit ve kayit nedir?

= On kayit nedir?
= 1 Haziran 2008 — 30 Kasim 2008 tarihleri arasinda 6n kayit yaptirarak;

e Kayiticin taninan stireden yararlanabilirler
o SIEF'lere girerek veri-bilgi, test maliyetlerini azaltabilirler

" S|EF nedir?
=» Madde Bilgileri Degisim Forumu

=» On kayit sonrasinda forumdaki sirketler ellerindeki bilgileri veri havuzunda
birlestirerek maliyet paylasimi ve ortak test yapabilecekler
" Kayit nedir?

=2 1 Aralik 2008’den sonra AB’de Uretilen ve AB’ye ithal edilen tim kimyasal
maddelerin Helsinki’de kurulan Avrupa Kimyasallar Ajansi (AKA) na kayitli
olmasi gerekmektedir
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REACH neden onemlidir?

" Kaydi olmayan mallarin AB’de Uretimi veya AB
pazarina girisi mumkun olmayacaktir

=» Maddeler
=» Muistahzarlar icindeki maddeler
=» Esyalar icindeki maddeler

" REACH sirketlere ilave maliyetler getirecektir
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Sirketlerimiz kendi baslarina on kayit

yaptiramaz
" Kimler 6n kayit ve kayit yaptirabilir?

=» AB’de yerlesik Ureticiler
=» AB’de yerlesik ithalatcilar

=» AB’de yerlesik tek temsilciler

" Turk sirketleri icin farkli 6n kayit ve kayit stratejileri
=» Mevcut ithalatcilar ile kayit olmak
=» AB’de kurulmus tek temsilci firmalar ile kayit olmak
=» AB’de ithalatci firmalar kurmak

=» AB’de tek temsilci firmalar kurmak
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Sadece kimya sektoru icin mi 6nemli?

" Kimyasal ara girdi kullanan tum sektorlerin

ihracati etkilenebilir

=» Tekstil, deri ve hazir giyim

=» Ambalaj ve paketleme

=» Demir-celik sektori
=» Kagit ve selliloz sanayi

=» Cimento sektori
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Alt kullanici sektorler nasil etkilenecek?

" Yeni yukamlalukler gelecek:

=» Alinan kimyasallarin REACH’e uygun olup olmadigini
arastirma

=» Kimyasallarin kullanim alanlarini ve tedarik iliskilerini
raporlama

=» Kimyasal Uriinlerde olasi fiyat artisindan dogacak
maliyetleri azaltmak icin ikame ve yenilikgilik

arastirmalari
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Sadece ihracat mi etkilenmektedir?

" REACH’e uyum sadece ihracat sorunu olarak
gorulmemeli
=» AB (yelik perspektifi
e REACH’in ic mevzuata uyumlastirilmasi

=» Ithalata etkisi
e AB ulkelerinden yapilan ithalat
e AB disi Glkelerden yapilan ithalat
degerlendirilmeli
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Ithalat da REACH’ten etkilenecek

" AB disindan alinan kimyasal ara ve nihai girdiler
=» AB’ye satiliyorsa:

* On kayit ve kayit islemlerini kim yiritecek?
 Maliyeti kim Ustlenecek?

=» AB’ye ihrac edilmese bile Grin fiyatlarinda bir artis
olur mu?

" AB’den alinan kimyasal ara ve nihai girdiler
=» Uriin fiyatlarina nasil yansiyacak?

=» AB disi Ulkelerdeki tedarikcilere yonelmemiz gerekir
mi?
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REACH’e Uyum Sureci

" REACH tuzugu farkli asamalardan olusan
oldukca karmasik bir sistem getirmekte

" Uyum surecinde farkli maliyetler s6z
konusu:
=» Dogrudan
=» Dolayli
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REACH’in dogrudan maliyetleri

" Tek temsilci maliyetleri
" AKA’'nin dosya Ucretleri

" Test maliyetleri: SIEF lere girilip
girilemedigine gore farkllik gosterecektir

" Prosedurleri takip edecek insan kaynagi
maliyeti vb.
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REACH’in dolayli maliyetler;i

" On kayit ve kayit icin gerekli finansman
maliyeti

" |thal ara girdi kayit islem maliyetleri
= Kayith ithal girdinin artan satis fiyatlari
" Farkli madde kullanimi ikame maliyeti

" Ar-Ge maliyetleri vb.
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Tek bir uyum stratejisi yeterli mi?

" Tirk kimya sektorinde ve kimyasal girdi kullanan diger

sektorlerde cok farkli yapida sirketler faaliyet
gostermektedir.

" Bu konunun ¢6zimunde her derde deva, herkese iyi gelen
bir ilac olmadigi gorilmelidir

=2 Her sirketin kendine uygun stratejiyi benimsemesi
gerekmektedir

=» Bunun icin de tedarik iliskilerinin ve tretim ozelliklerinin iyi
anlasiimasi sarttir

ERCIT Projesi bu amacla baslatiimistir
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ERCIT Projesi

Economic Assessment of the REACH Regulation on the
Chemicals Industry of Turkey (ERCIT)

REACH Tuzugu’niin Turkiye Kimya Sanayiine Ekonomik
Etkisinin Degerlendirilmesi Projesi

" Projeye 20 Agustos 2007 tarihinde basvurulmustur

" 17 Haziran 2008 tarihinde imzalanan protokol ile
AB’nin Sivil Toplum Diyalogu programindan hibe
destegi alarak yururlige girmistir
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ERCIT Projesi: Amaclari

" Turk kimya sektorunun ileri-geri baglantilarini
iceren tedarik zincirinin incelenmesi

= Saglikh bir deger zinciri analizi icin gereken
cercevenin olusturulmasi

" Tirk kimya sektoruntn ve alt kullanici sektorlerin
REACH’e uyumlu hale getirilmesi

" REACH’in 6ngordugu farklh maliyetlerin
degerlendirilecegi bir arastirma yapilmasi

" AB mevzuatina ve REACH tuzugune uyumlagirken
sirketlerimizin, 6zellikle KOBI’lerimizin nesnel
analizlerle bilgilendirilmesi
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Uyum stratejisi tasarimi

1. Tedarik zinciri iliskilerinin ortaya konmasi
2. Firma prototiplerinin belirlenmesi

3. Alternatif uyum stratejisi maliyetlerinin

belirlenmesi

4. Her bir prototipe uygun maliyet etkin uyum
stratejisinin saptanmasi

5. Sirketlerin uyum stratejileri ile ilgili bilgilendirilmesi
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Tedarik zinciri iliskilerinin ortaya konmasi

" Mevcut veritabanlari butinlestirilecek
=2 DTM’nin anket calismalari ve dis ticaret verileri
=» Sanayi Bakanlig’nin Sanayi Envanteri calismalari

" Anket yapilacak

" Odak gruplari araciligiyla toplanacak éncdil
prototip firma bilgileri kullanilacak

" Ortaklarla yapilacak calismalarla AB ve kiresel
deger zinciri incelenecek
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Firma prototiplerinin ortaya konulmasi

" Kimya sanayinin alt sektorleri ve kimyasal kullanan
sektorlerle beraber onlarca farkli firma tipine ulasmak
mumkuindar

" Firma tiplerini belirlemede su bilgiler kullanilacaktir:
=» Firma tipi: Uretici, Uretici/lhracatci, Dis Ticaret Firmasi
=» Calisan Sayisi
=» Uretilen/Ticareti yapilan Grlin sayisi ve miktari
=» AB’ye ve AB disi Ulkelere yapilan ihracat bilgileri

e Miktar

 Madde sayisi
* Mausteri sayisi

=»Ithal ara girdi kullanimi

e AB Ulkelerinden
e AB disi tlkelerden
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Uyum stratejileri farkli olabilir

" Her firma tipinin REACH ile ilgili farkli degerlendirmeleri ve
farkli zorluklari olacaktir

=» Buylk bir sirket belli bir 6lcegin tGzerinde oldugu icin, AB’de kendi
ithalatcisini veya tek temsilcisini kurmayi tercih edebilecekken,
=» Orta ve kicuk olcekli sirketler icin karar vermek daha da glictdir.
e Farkli 6n kayit ve kayit alternatiflerinin maliyetleri neler?
e On kayit ve kayit icin gereken finansman saglanabilecek mi?

e ithal ara girdiler kayith mi?

e AB ithalatcilari ve Turk dis ticaret firmalari kayit yaptirmis mi?
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Uyum stratejilerini degerlendirmek onemlidir

" Politika yapicilara disen gorev degisik firmalara, onlarin
maliyet yapilarina uygun sekilde gelistirilmis stratejiler
dnermektir

" Sektoru temsil edecegi dustinulen secilmis firma
prototipleriicin
=» Maliyet yapilarina uygun olarak kar optimizasyon modelleri
kurulmal

=» Bu modellerde ticaret yonlendirme dahil tiim seceneklerin

etkileri irdelenmeli

" Aksi taktirde bazi firmalarin yuku hafifletilirken
digerlerine fayda saglanamayabilir
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ERCIT Projesi: Yol haritasi

" Anlasilacagi Gzere ERCIT projesi ile

=» Turkiye’de Uretilen kimyasal maddeler ile ilgili bir
veritabani olusturulacak

=» Turk kimya sanayiinin tedarik zinciri iliskileri irdelenecek

=» Turk kimya sanayinin AB ve kiiresel kimyasal deger
zincirindeki yeri belirlenecek

=» Sektoriin rekabetciligine iliskin gostergeler gelistirilecek
=» Farkli firma tipleri belirlenecek

=» Farkli firma tiplerine gore optimum uyum stratejileri
olusturulacaktir
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II. REACH ve Tekstil Sektoru

Esya icindeki maddelerle ilgili yakumlultkler

Tekstil sektorunde kimyasal girdi kullanimi
REACH tekstil sektoru icin ne ifade ediyor?
Tekstil sektori ne yapmali?

Arastirilmasi gereken konular

Slide 24
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Esya icindeki maddelerle ilgili
vukumlaltkler

" AB’ye ihrac edilen esyalar icerisindeki maddeler
REACH kapsaminda iki sekilde ele alinmaktadir:

=» Salinimi tasarlanan maddeler

=2 Yiksek 6nem arz eden maddeler (SVHC)
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Salinimi Tasarlanan Maddeler

" Esyaya 0Ozelligini veren ve esyanin belli bir
fonksiyonunu yerine getirmesini saglayan salinimi
yapan maddelerdir (6rn. ParfUmlU corap)

" Esya icindeki maddenin
=» Salinmasi tasarlaniyorsa
=» Esya icindeki ihracat miktari yillik 1 tonun tzerindeyse
belirtilen kullanim alaniicin kaydinin yaptiriimasi
gerekmektedir.
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Yiksek Onem Arz Eden Maddeler (SVHC)

" Kansorejen, mutajen, yeniden dreme icin toksik,
kalici, biyolojik birikimli, toksik, cok kalici, cok
biyolojik birikimli, endokrin bozukluga yol acan
maddeler

® SVHC listesi Tuzugtin Ek XIV'Unde (bos), on kayit
sdrecinin ardindan yayinlanacak ve belirli
periyotlarla yenilenecektir

" 30 Haziran 2008’de 16 maddelik bir on liste
vayinlanmistir
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Yiksek Onem Arz Eden Maddeler (SVHC)

" AB’ye ihrac edilen esyalar SVHC ihtiva ediyorsa

=» Esya icerisindeki yogunlugu agirlik bazinda %0.1’in
Uzerindeyse ve

=» Esya icindeki ihracat miktari yillik 1 tonun
Uzerindeyse

bu maddeler AKA’ya bildirilmek (notification)

zorundadir.

" Bildirim sureci 2011 yilinda baslayacaktir.
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REACH ve Tekstil Sektoru

" AB’ye ihrac edilen Turk tekstil Grinleri “esya
icindeki maddeler”le ilgili yGkimlultUklere uymak
zorundadir

" Kullanilan kimyasallarin madde bazinda
envanterinin olusturulmasi ve siniflandirilmasi
saglanmalidir

1. Salinim tasarlanan maddeler
2. Yiuksek Onem Arz Eden Maddeler (SVHC)
3. Salinim tasarlanmayan veya salinim yapmayan maddeler
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Tekstil Tedarik Zinciri
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REACH ve Tekstil Sektoru

" Tedarik zinciri ortaya cikarilmali ve tedarikcilerle
iletisim kurulmahdir

=» Salinimi tasarlanan maddelerin tedarikci tarafindan
kaydettirilip ettirilmediginin 6grenilmesi

=» SVHC statilsline girebilecek maddelere yonelik
bildirim hazirliklarinin yapilmasi

® Zaman icinde SVHC ve salinim tasarlanan
maddelerinin insan sagligini ve cevreyi daha az
tehdit eden kimyasallarla ikame edebilmesi
saglanabilecektir
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Tekstil sektoru ney

2. Salinimi tasarlanan madd

3. Salinimi tasarlanan madd
asip asmadigi incelenme

apmali?

. Kimyasal girdi envanteri olusturulmall

eler ivedilikle belirlenmeli

elerin belirlenen limitleri
i

4. Limitler asiliyorsa, tedarikcilerin (yerli ve yabanci)
maddeleri 6n kayit yaptirip yaptirmadigi 6grenilmeli

. Kaydettirilmediyse, girdinin 6n kayit yaptirmis

tedarikcilerden saglanip saglanamayacagi arastirilmali
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Tekstil sektortu ne yapmali?

6. Kimyasal girdi 6n kayit yaptirmamis tedarikcilerden alinmak
durumunda ise, firma tipine uygun uyum stratejisi belirlenmeli

i.  Tek temsilci kanaliyla on kayit yaptirmak
ii. Ithalatci kanaliyla 6n kayit yaptirmak

iii.  Salinimi tasarlanan maddeleri baska maddeler ile ikame
etmek

iv. Ticaret yonlendirme vb. alternatifler

/. Salinimi tasarlanan maddeler ile ilgili 6n kayit streci
tamamlandiktan sonra SIEF’ler takip edilmeli

8. Glncellenen SVHC listeleri takip edilerek listeye girmesi
beklenen maddelerin tretim sureclerinde ikame edilip
edilemeyecegi arastiriimall
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Uzerinde dustinilmesi gereken

konular

" REACH tuzugunun karmasik yapisindan dolayi
vapilmasi gerekenlerle ilgili soru isaretleri vardir

=» Hangi maddelerin salinimi tasarlanan maddeler
kategorisinde degerlendirilecegi acik degildir
=» Salinim ile ilgili denetim nasil saglanacaktir?
e Salinim yapip yapmadigi
e Salinimin tasarlanip, tasarlanmadigi
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I1l. Degerlendirme ve Yorumlar

Dis ticaretimizin devamliligi icin REACH’in getirdigi on kayit ve kayit
islemlerinin yerine getirilmesi gerekmektedir

Rekabetciligimizi koruyabilmemiz ve hatta gelistirebilmemiz icin
dogru strateji ile REACH’e uyumlasmak onemlidir

Farkli firma tipleri icin farkh stratejilerin ‘dogru’ olabilecegi
unutulmamahdir

ERCIT projesi bu ihtiyactan yola cikarak sirketlerimize destek
olacak, sirketler uyum stratejileri ile ilgili bilgilendirilecektir

Tekstil sektori REACH’in getirdigi firsat ve tehditleri iyi okumalidir

Tekstil sektorinlin deger zincirinde basamak atlayabilmesi icin
REACH’in tetikleyici olabilecegi unutulmamalidir
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Tesekkdrler...

www.tepav.org.tr

www.tepav.org.tr/reach
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